
飛び込み営業の
フロントトーク術
～初対面の相手の警戒心を解く関係構築方法～

＼商品説明「前」に勝負は決まっている！／

営業支援Accept





フロントトーク
第一章
「挨拶」











フロントトーク
第二章

「訪問理由」











フロントトーク
第三章

「リスト作成」











フロントトークを
実践した企業様の声






